P> TRANSAGCOES IMOBILIARIAS

OBIJETIVO

O curso tem como objetivo capacitar o
profissional para: planejar, executar, controlar e
avaliar as a¢des de compra, venda e locagdo de
imoveis.

Promover o desenvolvimento do aluno por meio
de ac¢des que articulem e mobilizem
conhecimentos, habilidades, valores e atitudes de

forma potencialmente criativa.

Incentivar a pesquisa como principio
pedagdgico e para consolidagdo do dominio
técnico cientifico, utilizando recursos diddticos e
bibliograficos.

Executar registro e transferéncia de imoéveis
junto aos 6rgdos competentes. Acompanhar a

movimentag¢do do mercado imobilidrio.
Interpretar a legislagdo que regulamenta as

atividades imobilidrias. Aplicar técnicas de
negociacdo e de trabalho em equipe
fundamentadas nos padrdes éticos e na
comunidade interativa.

MERCADO

E uma profissdo reconhecida pela Lei federal n®
6.530/78, cujo exercicio profissional tem como base
fiscalizadora os Conselhos Regionais de Corretores
de Iméveis - CRECI. E amplo e diversificado o
mercado de trabalho do Técnico em Transagdes
Imobilidrias - ou corretor de iméveis. Vocé poderd

atuarem:
Administrar as agdes de publicidade e de

promog¢do de vendas de um produto.
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Planejar e desenvolver o produto ou servigo.
Areas de marketing, treinamento de vendas;
Locagdo, compra e venda de bens imbveis;
Administracdo de bens imdveis em condominios;
Lancamentos de empreendimentos imobilidrios,
venda de imoéveis, loteamentos, dreas rurais e
incorporagdes imobilidria;

Como profissional liberal que pode atuar como
empresario, como assalariado ou auténomo e

também através de parceria com outros colegas
ou empresas.

PERFIL

Identificar estratégias de planejamento de

marketing, de compra e venda, de p6s-venda;
Identificar e interpretar a legislagdo que regula

as atividades de comercializagdo, tais como as
normas referentes aos direitos do consumidor, aos
contratos comerciais, as questdes tributarias e
fiscais;

Utilizar técnicas de venda, de atragdo de
clientes e de atendimento pessoal ou por meios

eletronicos;
Atuar com conhecimento dos processos

proprios de uma empresa do ramo imobiliario;
Interpretar a Legislacéo que regula as

atividades imobilidrias;

Gerir as relagdes com construtores,
proprietdrios de imdveis e clientes por meio de
técnicas de negociagdo;

Vistoriar e avaliar iméveis ou terrenos para fins
de captagdo, comercializagdo ou locagdo;
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Utilizar as formas de financiamento e o
sistema de capitalizag@o usados no mercado
imobiliario; aplicar técnicas de negociagdo e
do trabalho em equipe fundamentadas nos
padrdes éticos e na comunicagdo interativa.

O QUE VOU
ESTUDAR?

Aplicativos informatizados;

Direito e legislacdo;

Operagdes imobiliarias;
Marketing imobiliario;
Matemdatica financeira;

Marketing digital;

Etica e cidadania organizacional;
Organizacdo e técnica comercial;
Economia e mercado;

Sistemas construtivos;

Linguagem trabalho e tecnologia;
Construcdo civil e urbanismo;
Patologias da Construcdo;
Projetos Arquitetdnicos;
Planejamento e desenvolvimento
do trabalho.
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DURACAO

Carga Hordria do curso: 800 horas
Carga Horaria do TCC: 150 horas
Carga Hordria Total do Curso: 950 horas
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